ostion comercial in situ

Aumente la calidad PRE-Venta. Con SITIO, Sus

Imagen nitida y atractiva. comerciales po dran
mostrar a los clientes
Gestion eficaz de su equipo tOdO, = catalogo =0
comercial. cualquier lugar, hacer
Disponga siempre de sus pedidos al momento
“TODOS” sus muestrarios. \% trasmitirlos “on-line”

No mas traslados pesados.

Reduzca riesgos y costes.

Sitio le permite que la informacion relacionada con la gestion
comercial esté a disposiciéon de su fuerza de venta, sin importar
donde se encuentren sus clientes.

Etseoron

Calle Alcoll N° 29 N
Cardedeu, Barcelona (08440)

Teléfono: 93 844 44 61 | Fax: 93 844 44 62 | etse oron
etseoron@etseoron.com | www.etseoron.com




CABECERA NOTAS TARIFAS  DESCUENTO COMPROBAR CERRAR
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CLIENTES
O Dispondran siempre de la mejor informacion “on-line”.
Q Historial del cliente, habitos de compra, condiciones, tarifas

ARTICULOS

Q Consulta “on-line” de stock ,novedades , ofertas.
Q Catalogos por familia / subfamilia / Outlet / Personalizables.
CENTRAL

Q Evita errores de interpretacion. Gestion de incidencias.

O Genera catdlogos en funcion del representante / articulos.

EQUIPO COMERCIAL

O Reducir riesgo de robo (si el articulo es de un coste elevado).
Q Envio de pedidos y confirmacion de disponibilidad.
Q Estadisticas de venta, objetivos, mailing.




